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1. Общие сведения.

  Создается предприятие «МОНОЛИТ» Предприятие действует на основании Устава и законодательства Республики Беларусь. Юридический адрес предприятия – 220083, г. Минск, пр. Алибегова 23 

Малое предприятия «МОНОЛИТ» берет в аренду площадь складов ОАО «ТРЕСТ1» на базе склада организует производство бордюрного камня и стеновых блоков. «МОНОЛИТ» берет в аренду помещения общей площадью 40.м2. , с условием поставлять бордюрный камень для нужд города и предприятия.    Предприятия «МОНОЛИТ» будет производит большое  количество камня и   бордюрный камень будет реализовываться другим организациям. 

Договор аренды рассчитан на 5 лет.      

Материалы, используемые в бордюрном камне, обязательно тестиру​ются на соответствие с нашими нормами по качеству и безопасности.

Рабочие кадры принимаются на работу на конкурсной основе, и с каждым че​ловеком заключается индивидуальный трудовой договор с указанием всех требова​ний к работнику.

Цель бизнеса нашего предприятия заключается в том, что мы стремимся пред​ставить на рынок нашей республики высококачественный товар. Основным риском при реализации данного проекта является то ,что производство бордюрного камня в  зимний период уменьшается, а увеличивается производство стеновых блоков т.е. в теплый период года необходимо опять искать покупателей для бордюрного камня . В условиях  нестабильной экономике повышена возможность увеличения цен на материалы и услуги в следствии независящих от предприятия явлений – инфляции, политики,  законодательной и исполнительной ветвей власти.

2. Резюме.

ОАО «МОНОЛИТ» организовывается с целью получения прибыли путем удовлетворения растущего спроса на бордюрный камень. Предлагаемый нами товар отличается от аналогичного,  высоким качеством, большим срокам службы. Для организации нашего производства планируется затратить 19 млн.руб., 
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Планируемая чистая прибыль и уровень рентабельности, в млн. руб. по годам Табл.1
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Срок окупаемости заемных средств,  планируется в 2 года.

Таким образом, мы видим, что в конце 1 года работы, прибыль составила 18603т.р. в последующих годах,  она увеличивается. В конце планируемого периода прибыль составит 10805,4т.р.

Табл.2 Калькуляция единицы продукции на 1 п.м. (в ценах 2003 года)
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3. Прогнозирование производства продукции.

ООО «МОНОЛИТ» является специализированным предприятием по изготовлению бордюрного камня. Материалы для камня  нами не производятся, а приобре​таются у отечественных производителей . Пла​нируется организовать 1-2 смены, которые и будут осуществлять сам производст​венный процесс. В последние годы в РБ активно начался ремонт дорог и замена дорожного покрытия и благоустройства территорий. На основании возникшего спроса создается предприятия    для изготовления  бордюрного камня и тротуарной плитки.  В целях уменьшения затрат на создание предприятия,  производственные и офисное помещения арендуется на   ОАО « ТРЕСТ1».   В перспективных  планах  арендодателя  заложен  проект  плана  благоустройства  своих   территорий  и  инфроструктуры (магазин,  столовая, общежития, поликлиника, детский  оздоровительный  лагерь «Василек»  площадью  в 3 га. Это  равноценно укладки 1тыс п.м. бордюрного камня и 60 тыс. п.м. плитки тротуарной. Открывая свое производство на площадях складов «ТРЕСТ1», обеспечивает 100% потребность  «ТРЕСТ1»  в данном материале на ближайшие пять лет. Сверх потребности ООО «МОНОЛИТ»  может продавать плитку другим предприятиям, таким как МАЗ, ММВЗ и др. В договоре аренды оговорен тот факт, что «ТРЕСТ1» сдает свои площади складов с целью получения бордюрного камня, а в дальнейшем и плитки для своих нужд и расходы по доставке плитки от места производства до места назначения. ООО «МОНОЛИТ»  берет в свою очередь на себя обязательства в случае необходимости взять на себя функции укладчиков БК территории «ТРЕСТ1».

Слабым местом нашего проекта является то, что производство носит сезонный характер, а сильным, то что мы предлагаем  услуги по укладке плитки.   Оборудование закуплено на ОАО «Альфа» с отлаженным технологическим процессом и проверенным качеством изготавливаемого изделия. Материалы для производства будут закупаться на Минских предприятиях, что позволит нам свести к минимуму транспортные расходы.
 Для налаживания производственного процесса задействованы следующие средства:  

1. Собственные средства участников производства .

2. Ссуды банка с рассрочкой платежа на 2 года.

3. Амортизационные отчисления.

4. Чистая прибыль от  производства.

При нормальном функционировании производства будут в дальнейшем расширены площади арендуемого помещения, обновлены основные фонды, задействованы более прогрессивные техпроцессы. 

На 1 этапе  мы налаживаем нормальный технологический процесс, а на 2 – 5 год мы увеличиваем ее производство,  расширим ассортимент(производство тротуарной плитки) в зависимости от применяемых прессформ. Плитка будет иметь сертификат качества, и лицензию на право производства. Контроль качества будет осуществляться через лаборатории БНТУ.

Прогнозируемые результаты изображены на графике.
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Из таблиц видно, что производство планирует рост выпуска, рост балансовой прибыли и снижение цен на камень
Расчет  объема производства по годам.

Производство организовывается следующим образом:

1. Приготовление бетона:

a. Приготовление бетонной смеси производиться в бетоносмесителе 200 Л92 – Т0123.00.000.

b. Дозирование компонентов смеси производится,  согласно, расчета расхода материалов. Для дозирования используются: мерная емкость, весы технические УКЦ -2.

c. Для приготовления тяжелого бетона загружают в смеситель  крупный заполнитель и доливают примерно половину необходимой воды затворения и перемешивают в течении 30-40с.

d. Загружают песок при непрерывном перемешивании, а затем цемент.

e. Доливают оставшуюся воду, предварительно растворив в ней химические добавки (мыло), перемешивают 2-3 мин.

f. В зависимости от влажности заполнителей производиться корректировка расхода воды.

2. Прессование:

a. Для прессования  используется линия производства бетонных изделий 91-Л24.00.00.000.

b. Заполняют прессформу бетонной смесью и вибрируют в течении 5-10с. 

c. После окончания вибрирования досыпают бетонную смесь и формуют изделия.

d. Давление закрытой прессформы – 8-10 кгс/кв.см.

e.  Продолжительность вибрирования 10-15с. (на оптимально подобранном составе бетона и при достаточном количестве бетонной смеси в прессформе должно выступить цементное молоко по контуру изделия).

3. Твердение бетона.

a. Твердение бетона происходит в две стадии. Первая – изделия находиться на поддонах. Продолжительность первой стадии – 24-43 часов. Бетон рекомендуемых составов за этот период твердения при среднесуточной температуре  твердения свыше 15С достигает прочности 25-50% от расчетного значения для 28 суток. Во время первой стадии твердения изделия в обязательном порядке укрываются влагоизолирующим материалом поливка изделий водой. 

b. Через 24-43часа  изделия снимаются с поддонов, складируются в пакеты и снова укрываются влагоизолирующим материалом. Исключаются  воздушно-сухие условия твердения изделий до возраста 4-х суток.

c. В летний период времени изделия выдерживаются в условиях влагоизоляции до 7 суток. Прочность бетона за этот период составит 60-70%, что обеспечивает, при необходимости, отпуск изделий потребителю.

      Для выполнения производственного процесса требуется разнообразное обору​дование, список его вы можете найти в п.7.

Количество и виды материалов, необходимых для устройства 1 п.м. бордюрного камня, представлены в таблице 11

Условия поставки материалов осуще​ствляться будет только на условиях предоплаты. Конкретные поставщики будут оп​ределены после детального изучения предлагаемых продавцами материала и цен на них. Выбираться поставщики будут по оптимальному отношению цена/качество. Особо будут изучены отечественные производители необходимой продукции, а также продавцы хорошо зарекомендовавшие себя на рынке строительных материа​лов.

Материалы будут закупаться по возможностям нашего склада, где мы будем их хранить.

В деятельности нашего малого предприятия предполагается широкая коопера​ция с другими общестроительными организациями. Она заключается в том, что мы можем принимать заказы непосредственно на выполнение  работ по укладке плитки , а так же работать на субподряде у общестроительных организаций.

Табл.4    Баланс рабочего времени среднесписочного работника.
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Табл.5 Источники финансирования проекта.
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Табл.6 Стадии осуществления проектов 
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Табл.7 План погашения кредита (5% годовых)
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Табл.8    Выпуск продукции  по годам
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Табл.9     Программа производства и реализации продукции
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4. Оценка рынка сбыта.

В последние годы резко возрос спрос на бордюрный камень и тротуарную плитку. При замене покрытия заменяется и бордюрный камень.  Экологи признали, что асфальт, положенный в местах, где постоянно ходят люди, представляет опасность для здоровья человека.  Он выделяет вредные вещества, которые приводят к различным болезням. Поэтому задачей городских коммунальных хозяйств является замена пешеходных дорожек и при  дворовых территорий с асфальта на плитку. Кроме этого необходимо заменить асфальт на автобусных остановках, привокзальных площадях, на территории предприятий и везде необходимо переложить бордюрный камень.  

Из всего сказанного следует, что:

Рынок бордюрного камня может быть разделен на 2 сегмента. 

1. Сегмент индивидуальных потребителей (частные дома, дачи, магазины);

2. Сегмент государственных и коммунальных потребителей (пешеходные дорожки, площадки на остановках транспорта, площади при театрах, дворовых территорий  и т.д.)

Дальнейшая сегментация рынка связана  с экономическим ростам всей экономики Беларуси. Кроме этого при удешевлении стоимости бордюрного камня он будет конкурентоспособен с производителями сопредельных государств.   

Для привлечения большего числа покупателей,  наше предприятие буде предоставлять сервисное обслуживание, в частности укладку бордюрного камня  и плитки. Во время каникул  мы  привлечем  студентов и учащихся строительных специальностей с приемлемой оплатой труда.

Расширение круга наших покупателей будем осуществлять в нескольких на​правлениях сразу. К этим направлениям можно отнести следующие мероприятия:

· Участие в выставках строительных материалов и полуфабрикатов.

· Размещение рекламы в специализированных и неспециализированных пе​риодических изданиях.

· Размещения рекламы на календарях, ручках, пакетах.

Табл.10      Доля рынка в общем объеме работ.
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615

332,5

1330

665


Табл.11   Затраты на рекламу по рынкам  

[image: image13.wmf]№ 

п/п

Сегменты рынка

2003

2004

2005

2006

2007

1

Промышленное

60%

75%

75%

75%

65%

2

Гражданское

15%

15%

20%

5%

25%

3

Соцкультбыт

10%

10%

5%

20%

10%


5. Оценка конкурентов.

Крупнейшим производителям бордюрного камня являются крупные государственные предприятия, такие как Минский завод силикатных изделий, Гомельский завод строительных материалов, некоторые частные предприятия как ООО «Грин».

Основными конкурентами являются крупные предприятия, так как они обладают огромным техническим потенциалом, опытными кадрами,  налаженными партнерскими связями по поставке сырья и материалов, рынки сбыта. 

Уровень цен наших конкурентов заставляет подумать о необ​ходимости улучшения технологий и использования качественного отечественного  материала. Мы считаем, что все же цена продукции конкурентов зачастую является завышенной с целью получения максимальной прибыли. Все это в большей степени относилось к частным предприятиям. Что касается государственных предприятий, то зачастую качества желает оставлять лучшего, хотя наметилась тенденция к улучшению производимой продукции. В общем можно сказать, что оптимального сочетания отношения качества/цена производимой продукции нами не наблюдалось.

В таких условиях ЧПКФ «МОНОЛИТ» должен найти свою нишу в бизнесе и привлечь покупателя хорошим качеством и низкой ценой. Так как предприятия монополисты диктуют на рынке свои цены, то мелкие предприятия могут конкурировать с ними только снижением цен и соблюдением обязательств по платежам, по срокам поставки продукции. 

Гарантия качества нашего изделия – 2 года. 

	Табл.12  Оценка конкурентно способности продукции.

	№ п/п
	Факторы конку-рентноспособности
	ООО "МОНОЛИТ"
	Завод силикатных изделий 
	Гомельский КПД
	ООО «Грин»

	
	
	
	
	
	

	1
	Стоимость 
	4
	3
	4
	4

	2
	Качество 
	5
	3
	3
	4

	3
	Сроки выполнения
	4
	4
	3
	3

	4
	Много вариантность 
	3
	4
	3
	3

	5
	Надежность 
	5
	4
	3
	3

	
	Сумма балов:
	21
	18
	16
	17

	
	
	
	
	
	

	Как мы видим наилучшими показателями обладает ООО "МОНОЛИТ",

	что говорит о том, что мы обладаем большим потенциалом в развитии.


6. Планирование маркетинга.

· Маркетинговая политика нашего предприятия будет направлена по следующим путям:

· Товарная политика будет включать в себя такие компоненты, как улучшение качества предоставляемой нами услуги. Это вызвано тем, что производя на первых порах только один вид продукции, мы становимся зависимыми от него и его потребителей, следовательно, необходимо всегда держать самый высокий уровень работ и стараться повысить его. На второй год планируется возможное увеличения объемов предлагаемой продукции, на это зависит от того, как отработает наше предприятие первый год.

· При формировании цены применен нормативный метод ценообразования, Методическое руководство, Разработано Республиканским научно-техническим центром по ценообразованию в строительстве. При этом методе соблюдаются требования «Положения о порядке формирования и применения цен и тарифов», утвержденного постановлением Министерства экономики Республики Беларусь от 22.04.1999г №43 с последующими дополнениями. 

· Себестоимость продукции является главным элементом отпускной цены, формирование которой осуществляется по статьям расходов. В состав отпускной цены входит: себестоимость, прибыль, налоги и НДС.

· Сбытовая политика планируется разноплановой. На первом году производства всю продукцию забирает для собственных нужд ОАО «ТРЕСТ1». С увеличением выпуска продукции излишки будут продаваться другим заказчикам, а основное кол-во будет потребляться ОАО.  Это дает нам возможность наладить выпуск в более комфортных условиях, а  у ТРЕСТ1 не будет транспортных расходов на доставку плитки от других поставщиков. 

· В процессе производства мы будем рекламировать сваю продукцию с помощью рекламных календарей, СМИ, рекламы в печатных изданиях и др. Кроме этого будем предлагать свою продукцию крупным предприятиям, таким как МАЗ, Тракторный, Моторный завод  для   благоустройства  своих  территорий.     

7.Организация  производства

Табл. 13 
Расчет стоимости материалов на программу 2003 года

[image: image14.wmf]на 1 м

2

Ед. изм.

на год

1

Цемент

кг

46,85

кг

70275

55

3865,1

2

Песок

кг

98,63

м

3

92,47

4576

423,1

3

Вода

литр

12,81

м

3

19,22

502

9,6

Добавки 

грамм

234,24

кг

351,36

900

316,2

4614,12

На 1 м

2 

=

2,29

Цена на 

ед., руб.

На год, 

т.руб.

ИТОГО на программу

№ 

п/п

Наименование 

материала

Ед. изм.

Расход


Табл.14 
 Поставка основных материалов


[image: image15.wmf]Всего 

2003

2004

1

Цемент

кг

210825,00

70275

140550,00

предоплата

2

песок

м

3

277,40

92

184,93

предоплата

3

Вода

м

3 

57,65

19

38,43

по факту

4

Добавки 

кг

1054,08

351

702,72

предоплата

2,00

Коэфициент роста объема

№ 

п/п

Условия 

поставки

Объем поставок РБ

ед. изм.

Наименование 

материалов


Табл. 15 Расчет энергоресурсов на год

[image: image16.wmf]№ 

п/п

Наименование

Ед. изм.

Потребление

Цена

Всего на год в 

руб.

1

Освещение 

производственного 

помещения

кВт

2120

70,34

149120,8

2

Освещение офиса

кВт

113

70,34

7948,42

3

Отопление

кВт

566770

4

Подогрев воды

кВт

26038

5

Затраты на электроэнергию 

для производственных нужд

кВт

6042

70,34

424994,28

6

Устоновленная  мощность

кВт

34,2

7110,74

243187,308

7

Расход на компьютер

кВт/час

636

70,34

44736,24

ВСЕГО

1462795,048

Расчет 1

Расчет 2 


Табл.16  Расчет годовых затрат на коммунальные услуги

[image: image17.wmf]№ 

п/п

Наименование

Ед. изм.

Количество

1

Расчет годовых затрат на воду:

расход воды на 1 чел. В м

3

м3

0,1

число работников

чел

7

число рабочих дней в году

дни

265

расход в год

м3

185,5

ставка за м

3

 воды

руб

516

ИТОГО

т.р

95,72

2

Расчет годовых затрат на подогрев воды

расход в сутки на 1 человека

м3

0,05

число работников

чел

7

число рабочих дней в году

дни

265

расход в год

м3

92,75

расход тепла на подогрев воды на 1м3

Гкал

0,0211

цена за Гкал 

руб

19510

ИТОГО

т.р

38,18

3

Расчет годовых затрат на электроэнергию

потребляемая мощность в сутки

кВт

1,1

количество рабочих часов

часов 

2015

ставка  за 1 кВт*час

руб

70,34

ИТОГО

т.р

155,91

4

Расчет годовых затрат на отопление

площадь офисного  помещения

м

2 

5

продолжительность отопительного периода

дни

90

ставка за отопление 1м

2 

руб

19510,43

Расход тепла

 н

а отопление на 1м

2 

0,0272

ИТОГО

т.р

238,81

ВСЕГО годовых затрат

т.р

528,62


Примечание: Расход тепла на отопление на 1п.м. пл.0,0272 Гкал, на подогрев воды 0,0211. Стоимость 1Гкал = 19510,43 руб.

Табл.17  Расчет затрат на почтово-телеграфные и телефонные услуги

[image: image18.wmf]№ 

п/п

Наименование затрат

В месяц, 

т.р.

За год, т.р.

1

Почтово-телеграфные расходы

10

120

2

Телефонные расходы

0,6048

7,632

3

Абонетская плата

3,08

36,96

ВСЕГО

164,6

Ставка за телефонные разговоры 

за час (для организаций), руб =

7,2

Кол-во часов в день =

4

Кол-во дней в году =

265

Примечание:

 Абонентская плата за телефон = 1540 руб., за 

телефон-факс двойной тариф


Табл.18  Расчет годовых затрат на канцелярские принадлежности


[image: image19.wmf]№ 

п/п

Наименование затрат

В месяц, 

т.р.

За год, т.р.

1

Бумага для принтера

4

48

2

Письменные принадлежности

5

60

3

Катриджи для принтера

10

120

ВСЕГО

228


Табл.18а расчет годовых затрат на рекламу


[image: image20.wmf]№ 

п/п

Наименование затрат

В месяц, 

т.р.

За год, т.р.

1

Газеты , журнал

5

60

2

Календари, сувениры

20

240

ВСЕГО

300


Табл.19  Расчет арендной платы за офисное и складские помещение

[image: image21.wmf]№ 

п/п

Наименование

Ед. изм.

Кол-во

1

Расчет арендной платы за офисное 

помещение

Площадь помещения

м

2  

5

Ставка за 1м

2 

у.е.

2,2

Коэффициент 

0,9

ГОДОВЫЕ расходы

т.р.

237,6

2

Расчет арендной платы за 

производственное помещение

Площадь помещения

м

2  

40

Ставка за 1м

2  

у.е.

2,2

0,85

Коэффициент 










Примечание:  Курс евро на 1.01.2003г составлял 2000 руб. коэффициенты 0,9 и 0,75 – учитываются при расчете арендной платы. См. приложение 1.

 Годовые расходы (офис): 422,9=(8,9×2,2×2000×0,9×12)/1000 [т.р.] 

Табл.20  Расчет затрат на топливо легкового автомобиля

[image: image22.wmf]№ 

п/п

Наименование показателей

Единицы 

измерения

Количествово

1

Число рабочих дней в году

дни

265

2

Пробег в день

км

15

3

Расход бензина за 1км 

пробега

л

0,06

4

Ставка за 1 л бензина

руб

900

5

Годовые затраты

т.р.

214,65


Табл.21 Расчет затрат  на  топливо грузового автотранспорта

[image: image23.wmf]№ 

п/п

Наименование показателей

Единицы 

измерения

Количествово

1

Число рабочих дней в году

дни

80

2

Пробег в день

км

20

3

Расход бензина за 1км 

пробега

л

0,15

4

Ставка за 1 л бензина

руб

800

5

Годовые затраты

т.р.

192


Табл.22  Расчет годовых затрат на оборудование

[image: image24.wmf]№ 

п/п

Наименование показателей

Ед. изм.

Кол-во

Цена за 

ед., т.р.

Всего за 

год, т.р.

1

Линия изготовления плитки

шт.

1

11000

11000

2

Виброплита

шт.

2

300

600

3

Бетоносмеситель

шт.

2

470

940

4

Телефакс

шт.

2

211,9

423,8

5

Компьютер и принтер

шт.

1

1200

1200

ВСЕГО

т.р.

14163,8


Табл.23 Расчет годовых затрат на на малоценные и быстро изнашиваемые предметы.

[image: image25.wmf]№ 

п/п

Наименование 

предметов

Ед. изм.

Количество

Цена за 

ед., руб

Итого в 

год, т.р.

1

Ведро 10л

шт.

2

5000

10,0

2

Лопата совковая

шт.

2

3000

6,0

3

Руковицы брезентовые

шт.

24

802

19,2

4

Штангель циркуль

шт.

2

15000

30,0

5

Банка мерная

шт.

2

2000

4,0

6

Термометр

шт.

2

6825

13,7

7

Щетки сметки

шт.

6

600

3,6

8

Весы

шт.

1

50000

50,0

Итого

136,5


Табл.24 Расчет амортизационных отчислений (оборудование)


[image: image26.wmf]1 год

2 год

3 год

ост-ная 

ст-ть

ост-ная 

ст-ть

ост-ная 

ст-ть

Линия изготовления 

тротуарной  плитки

11000

12,5

1375,0

9625,0

8250,0

6875,0

Виброплита

600

13

78,0

522,0

444,0

366,0

Бетоносмеситель

940

12,5

117,5

822,5

705,0

587,5

Итого:

12540

1570,5

10969,5

9399,0

7828,5

Компьютер

1200

12,5

150,0

1050,0

900,0

750,0

Арендуемое здание

4633

1,2

55,6

4577,4

4521,8

4466,2

Наименование 

Стоимость, 

т.руб.

Норма 

амор-

ции, %

сумма 

аморт-

ции, %


Табл.25 Расчет накопительных амортизационных отчислений

[image: image27.wmf]№ 

п/п

Годы

Первоначальная 

стоимость, т.р.

Сумма 

отчислений 

на 1 год, т.р.

Накопленная 

амортизация, 

т.р.

Остаточная 

стоимость, т.р.

1

2003

18373

1776,1

1776,10

16596,90

2

2004

18373

1776,1

3552,19

14820,81

3

2005

18373

1776,1

5328,29

13044,71

4

2006

18373

1776,1

7104,38

11268,62

5

2007

18373

1776,1

8880,48

9492,52


Табл. 26.  Баланс производственной мощности предприятия.

[image: image28.wmf]№ 

п/п

Показатели

Ед. 

изм.

1

2003

2004

2005

2006

Мощность на начало 

периода

м

2 

3000

3000

4500

5250

2

Ввод мощностей за год

м

2 

0

1500

750

0

3

Выбытие мощностей

м

2 

0

0

0

0

4

Среднегодовая мощность

м

2 

3000,0

4437,5

5218,8

5250,0

5

Объем производства

м

2 

1500

3000

3500

3500

6

Коэффициент 

использования 

мощностей

0,50

0,68

0,67

0,67

Мощность по годам


Табл. 27.   Баланс материальных ресурсов на 2003г.

[image: image29.wmf]№ 

п/п

Потребность

Сумма, 

млн.руб 

№ 

п/п

Источники покрытия 

потребностей

Сумма, 

млн. руб.

1

Основное 

производство

4836,87

1

За счет поставок по 

контракту

4836,87

2

Мероприятия по 

совершенствованию 

техники

-

2

Мобилизация 

внутренних резервов

-

3

Ремонтно-

эксплуатационные 

нужды

274,8

3

4

Прочие потребности

136,498

4

Прочие источники

411,298

Сумма

5248,17

5248,17






Примечание: Ремонтно-эксплуатационные нужды – 2 % от стоимости оборудования.

Табл. 28. Баланс электроэнергии и топлива.

[image: image30.wmf]№ 

п/п

Потребность

Сумма, 

млн.руб 

№ 

п/п

Источники покрытия 

потребностей

Сумма, 

млн. руб.

1

На производство

668181,59

1

Собственное 

производство

2

На хозяйственные 

нужды

794613,5

2

Общая сеть  эл. 

Снабжения

1462795,05

3

Мероприятия плана 

технического развития

3

Мобилизация 

внутренних резервов

4

Прочие потребности

4

Прочие источники

Сумма

1462795

1462795






Табл.29 Расчет себестоимости 1 ед. продукции
	№ п/п
	Наименование статьи калькуляции
	Ед. изм.
	Кол-во
	Стоимость единицы, т.р.
	Общая стоимость, т.р.
	Стоимость на 1тыс. Шт.

	1
	Материальные затраты
	 
	 
	 
	 
	 

	1.1.
	Сырьё
	 
	 
	 
	4614,12
	3,08

	 
	Цемент
	кг
	70275
	55
	3865,13
	2,58

	 
	Песок
	м3
	92
	4576
	423,12
	0,28

	 
	Вода
	м3
	19
	502
	9,65
	0,01

	 
	Мыло
	кг
	351
	900
	316,22
	0,21

	2
	Энергозатраты
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	Электроэнергия
	кВт
	таблица 15
	424,99
	0,28

	 
	Вода
	м3 
	185,5
	516
	95,718
	0,06

	3
	Дизельное топливо гр.авто.
	л
	Табл. 21
	192
	0,13

	4
	Обслуживание, ремонт, запчасти (2% годовых от стоимости оборудования)
	 
	Табл.27
	274,8
	0,18

	5
	Расходы на оплату труда
	 
	 
	 
	9600
	6,40

	 
	Рабочие
	т.р
	табл.30
	9600
	6,40

	6
	Отчисления на социальные нужды 40% от ФЗП
	 
	 
	 
	 

	 
	Фонд защиты населения 35% ФЗП
	т.р
	 
	3360
	2,24

	 
	Единичный платеж 5% ФЗП
	т.р
	 
	480
	0,32

	8
	Сбытовые расходы (поддоны)
	т.р.
	20подонов*5,0т.р.
	100
	0,07

	 
	ИТОГО переменные расходы 
	т.р.
	(Сумма:1…8)
	19045,91
	12,70

	9
	Амортизация основных фондов
	т.р
	 
	1776,1
	1,18

	10
	Накладные расходы
	т.р
	 
	15638,9
	10,43

	10,1
	Камунальные платежи: Канализация, водоснабжение, отопление, освещение
	т.р
	Сумма т.15 п.2+3+4+7+т29п1.2.2+Примечание(522,3)
	1038,4
	0,10

	
	
	
	
	
	

	 
	Аренда
	т.р
	 
	1584,0
	1,06

	10,2
	Канцелярские, телефонные, камандировочные
	
	т.17+18+примечание
	492,6
	0,33

	10,3
	Реклама
	т.р
	т.18а
	300,0
	0,20

	10,4
	Прочие: МБП+горючее легк. Автомобиля
	т.р
	т.23+т.20
	351,1
	0,23

	10,5
	Фонд заработной платы
	 
	 
	8400,0
	5,60

	 
	ИТР
	т.р
	т.30
	8400,0
	5,60

	10,6
	Отчисления на социальные нужды 40% от ФЗП
	 
	 
	3360,0
	2,24

	 
	Фонд защиты населения 35% ФЗП
	 
	 
	2940,0
	1,96

	 
	Единичный платеж 5% ФЗП
	 
	 
	420,0
	0,28

	10,7
	Налоги включаемые в себестоимость, в т.ч.:
	т.р
	 
	112,7
	0,08

	 
	Земельный
	т.р
	0,0075*Га15031=112,7
	112,7
	0,08

	 
	Экологический
	т.р
	нет
	-
	 

	 
	ИТОГО постоянные расходы
	 
	стр.9+стр.10
	17415,0
	11,61

	11
	Проценты за кредит
	т.р
	т.7
	2464,2
	1,64

	12
	Итого себестоимость
	т.р
	Сумма: переменные + постоянные + % за кредит
	38925,0
	25,95

	13
	Инновационный фонд
	 
	0,25% от полн.себ.
	97,3
	0,06

	14
	Полная себестоимость
	т.р
	 
	 
	39022,4
	26,01

	Себестоимость единицы продукции (1м2)
	26,01
	 


 8. Организация и управление предприятием.

Глобальное руководство ОАО «МОНОЛИТ» осуществляет совет учредите​лей. Как отмечалось ранее число учредителей может быть произвольный. На первом этапе, то есть на этапе создания предприятия, учредителей двое: Бурак  Д.И. и Веребьев П.А. Оба обладают высшим тех​ническим образование в области строительства, это позволяет им более профессио​нально подойти к созданию предприятия в области предоставления строительной продукции.

Первоначальный капитал создается по принципу 50/50 между учредителями. В силу того, что количество учредителей может быть переменно, то в уставе обяза​тельно будет оговорен механизм приема нового участника нашего бизнеса, а также и принцип выхода из дела.

Всего ООО ” МОНОЛИТ ”  числится 5 человек.

Управление осуществляет директор, который выбирается из числа учредителей.

Он избирается на срок 1 год. Оплата его работы осуществляется как обычного служащего, а надбавка к зарплате от прибыли устанавливает совет учредителей. В сферу решаемых вопросов директора попадают только те, кто связан с текущим и оперативным управлением. Глобальные вопросы о направлении сферы деятельно​сти,  и прочие важные вопросы решает совет учредителей.

В состав административной части наших работников входят: 1 главный бухгал​тер, Директор  занимается  снабжением и сбытом продукции,   1 человек выполняет функции  начальника производства. Оплата их работы осуществляется по ставке определяемой дальше. 

 В течении 1 года  транспортировку груза осуществляет ОАО «ТРЕСТ1», в последующие годы наша фирма будет арендовать грузовой автомобиль у АвтоКомбината или   в транспортном  цехе  ОАО « ТРЕСТ1». 

Кол-во рабочих основного производства составляет 2 человека со следующими специ​альностями 

· 1 человек – формовщик 4 разряда.

· 1 человек – оператор (бригадир).

Ответственность за контроль выполнения качественных работ возложено непо​средственно на рабочих ( бригадира). Их контролирует начальник производства. В его функции входит так же и контроль за использованием материалов, определения возможностей уменьшения затрат МТР на производство единицы продукции.

На директора возлагаются ответственность по приобретению ка​чественных и недорогих материалов, вовремя их доставка на место производство работ. Дополнительно на него  возлагаются обязанности по нахождению потребите​лей нашей продукции. А так же  возлагаются обязанности по представлению нашего предприятия на рынке строительных услуг и прочих мероприятиях. Важную роль играет и коммуника​бельность его, так как от этой способности зависят многие факторы производствен​ной деятельности предприятия.

Ответственность других рабочих соответствует их специальностям.

Рабочий день у работников администрации фиксированный - 8 часов. Такой же рабочий день у рабочих основного производства. Так как, в функции начальника производства  входит контроль за окончанием работ каждой бригады, то его рабочий день несколько больше.

Распределение обязанностей между работниками предприятия смотри в табл.30  

Организационная структура предприятия.


[image: image31]
Табл.30 :Должностные оклады ИТР и предполагаемая 
з/п рабочих на 2003 г., в тыс.руб.
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Табл. 31  Квалификационная матрица по персоналу.

	№ п/п
	Работы и обязанности
	Должность работника

	
	
	Дирек-тор
	Нач. ПТО
	Бух.-эконом.
	ОАО «ТРЕСТ1»
	Юрист «ТРЕСТ1»

	1
	Общее руководство предприятием
	+
	
	
	
	

	2
	Представление предприятия на рынке
	+
	
	
	
	

	3
	Контакты с потребителями и поставщиками
	+
	+
	
	
	

	4
	Реклама
	+
	
	
	
	

	6
	Разработка стратегии экономического и технического развития
	+
	+
	+
	
	

	7
	Разработка финансовых прогнозов
	
	
	+
	
	

	8
	Бухгалтерия
	
	
	+
	
	

	9
	Производство работ
	
	+
	
	
	

	10
	Подготовка и заключение договоров, работа со сметами
	+
	+
	
	
	

	11
	Определение потребности в  материалах и оборудовании
	
	+
	
	
	

	12
	Обеспечение  безопасности и контроль ТБ
	
	+
	
	
	

	13
	Транспортировка
	+
	
	
	+
	

	14
	Юридическое обслуживание
	
	
	
	
	+


9. Юридический план.

Организовывается нами малое предприятие как Общество с Ограниченной От​ветственностью. Организовывает ЧПКФ «МОНОЛИТ» 2 частных физических лица со своими капи​талами, большая часть берется в кредит (75% от всех капиталовложений).

Деятельность нашего предприятия регламентируется и регулируется на основе следующих законов и нормативных актов:

1. Указ Президента РБ №262 от 19.июля 1996г. «О государственной поддержке малого предпринимательства».

2. Постановление СМ РБ  от 16.10.91г. (с последующими изменениями) « О порядке выдачи субъектам хозяйствования специальных разрешений (ли​цензий) на осуществление отдельных видов деятельности и государственной регистрации предпринимателей, осуществляющих свою деятельность без об​разования юридического лица».

3. Закон РБ от 22.12.91г. (с последующими изменениями) «О налогах и сборах взимаемых в бюджет РБ»

4. Закон РБ от 19.12.91г. (с последующими изменениями) «О налоге на добав​ленную стоимость»

5. Закон РБ от 22.12.91г. (с последующими изменениями) «О налогах на до​ходы и прибыль предприятий, объединений, организаций»

6. Закон РБ «О предпринимательстве в РБ»

7. Закон РБ «О предприятиях в РБ»

8. Закон РБ «Об ограничении ответственности субъектов хозяйственности»

9. Методические указания МФ РБ «О порядке исчисления и уплаты в бюджет чрезвычайного налога для ликвидации последствий катастрофы на ЧАЭС»

Для нашего предприятия разрабатывается 1 основной документ – устав. В его разработке принимают участие учредители и опытный юрист, который потом и бу​дет представлять нас во всех необходимых государственных и негосударственных организациях, а также в суде. Дополнительно к уставу разрабатываются должност​ные инструкции и типовые контракты для заключения трудовых договоров.

Регистрируется предприятие по установленному порядку регистрации частных предприятий. В силу того, что любая деятельность в области строительства подле​жит лицензированию, то мы обращаемся в соответствующий орган для получения лицензии на производство плитки тротуарной.

Высшим органом управления предприятия является совет учредителей, соби​рающийся раз в месяц для обсуждения состояния предприятия и заключенных дого​воров. Оперативное управление предприятием осуществляет директор, выбираемый из числа учредителей.

Распределение прибыли осуществляется прямо пропорционально долевому участию в уставном капитале. Аналогично распределяются долги в рамках устав​ного капитала.

10. Меры по предупреждению спада производства.

Проведенный анализ рынка строительных материалов и услуг в сфере строи​тельства, были выявлена сложная ситуация. Она заключается в том, что при неста​бильной экономике повышен риск увеличения цен на продукцию и услуг вследствие независящих от предприятия явлений таких, как инфляция, политика исполняющей и законодательной ветвей власти. Возможные меры приме​нимые в данном случае могут быть такие, как анализ затрат и издержек выполняе​мых работ и пути по их снижения ( даже снижения собственной прибыли). Обя​зательно стоит провести анализ конкурентов, конкурентоспособности их и нашей продукций. Это позволит сделать вывод о нашем положении на рынке и принять правильные меры реагирования.

Другой немаловажный фактор этого риска свя​зан с возможными некачественными материалами. Необходимо также учесть возможные опоздания и срывы в поставках мате​риалов.

Последствия данных рисков могут быть значительны и могут привести к кри​тическому положению предприятия, как в финансовой, так и в профессиональной сфере деятельности. Возможные последствия: некачественное выполнение работ; срок службы выдаваемой продукции ниже гарантируемого срока; срыв сроков выполнения работ; спад производства.

Меры, которые предотвратят последствия, могут быть очень разные: 

· Постоянное изучение рынка поставщиков, поиск новых поставщиков с более выгодными условиями сотрудничества, работа с несколькими поставщиками одновременно.

· Следует проводить политику по созданию собственных запасов, оптимизации объемов складов для выявления излишних затрат.

· Предусматривать при составлении контрактов с поставщиками такие пункты, как возмещение упущенной прибыли и возмещение  экономических потерь в связи с неполным или некорректным исполнением  контракта.

· Осуществление плановых и предупредительных ремонтов технологического оборудования 1 раз в установленный срок; приобретать оборудование с гарантией и оговаривать виды поломок и замены деталей в договоре о приобретении.

· Страхование имущества во избежание потерь от стихийных бедствий.

11.Финансовый план.

Анализ коммерческой деятельности предприятия проводится на основании определения точки безубыточности, которая используется для нахождения объема и стоимости продаж, при которых фирма способна покрыть свои расходы без получения прибыли, но и без убытков.
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1. Д.в.пр.= (В.р.р.- З.пер.) / В.р.р.   , где
 Д.в.пр  - Доля общей валовой прибыли ;

 В.р.р – Выручка от реализации работ;

 З.пер. – Переменные затраты;

2.  П.р. = З.п. / Д.о.в.п.,  где

П.р. – порог рентабельности;

Д.о.в.п. – доля общей валовой прибыли;

З.п. – постоянные затраты;

2. Точка безубыточности (критическая точка объемов продаж) определяется следующим образом :

K= П.З. / (Цена за единицу – Условно переменные затраты)

Таким образом видно , что ОАО  «МОНОЛИТ» будет работать безубыточно, если выполнит устройство перегородок в объеме соответственно по годам :

Каждый последующий п.м. станет приносить прибыль.

Для реализации данного бизнес-плана учредители направляют собственные инвестиции в основной капитал на приобретение необходимых машин и оборудования , общей стоимостью 14163.8тыс.руб. ,а так же в оборотный капитал в размере 5665.5 тыс.руб.(40% от переменных затрат)

 Общая сумма инвестиций 18956 тыс.руб.

 Данные инвестиции окупаются за 

T = Инвестиции / Чистый приток от производства =18956/10013.85= 1,89    года<3,

Следовательно проект эффективен

 Чистый приведенный доход равен 28969.85тыс. руб., что больше нуля, проект эффективен.

 Уровень рентабельности собственного капитала, рассчитанный как отношение чистой прибыли к собственным средствам, равен 38%.


[image: image34.wmf]%

5

,

41

%

100

8

,

14163

52

.

5665

8237.75

_

_

_

=

×

+

=

=

средства

е

Собственны

прибыль

Чистая

рентаб

Уровень


 Таким образом, можно сделать вывод , что вкладывать инвестиции в данный проект эффективно, поскольку они довольно быстро окупаются и являются рентабельными.
Смета затрат на производство работ приведена в табл.24

Табл.32  Смета затрат на производство и реализацию продукции
	№ п/п
	Наименование статьи калькуляции
	Ед. изм.
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007

	 
	Коэффициент
	 
	 
	2
	2,33
	2,33
	2,33

	1
	Материальные затраты
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.1.
	Сырьё
	 
	4614,12
	9228,24
	10766,27
	10766,27
	10766,27

	 
	Цемент
	кг
	3865,13
	7730,25
	9018,625
	9018,625
	9018,625

	 
	Песок
	м3
	423,12
	846,2454
	987,2863
	987,2863
	987,2863

	 
	Вода
	м3
	9,65
	19,29186
	22,50717
	22,50717
	22,50717

	 
	Мыло
	кг
	316,22
	632,448
	737,856
	737,856
	737,856

	2
	Энергозатраты
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	Электроэнергия
	кВт
	424,99
	849,98856
	991,65332
	991,65332
	991,65332

	 
	Вода
	м3 
	95,72
	191,436
	223,342
	223,342
	223,342

	3
	Дизельное топливо гр.авто.
	л
	192,00
	384
	448
	448
	448

	4
	Обслуживание, ремонт, запчасти (2% годовых от стоимости оборудования)
	 
	274,80
	549,6
	641,2
	641,2
	641,2

	5
	Расходы на оплату труда
	 
	9600,00
	19200
	22400
	22400
	22400

	 
	Рабочие
	т.р
	9600,00
	19200
	22400
	22400
	22400

	6
	Отчисления на социальные нужды 40% от ФЗП
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	Фонд защиты населения 35% ФЗП
	т.р
	3360,00
	6720
	7840
	7840
	7840

	 
	Единичный платеж 5% ФЗП
	т.р
	480,00
	960
	1120
	1120
	1120

	8
	Сбытовые расходы (поддоны)
	т.р.
	100,00
	200
	233,33
	233,33
	233,33

	 
	ИТОГО переменные расходы 
	т.р.
	19045,91
	38091,82382
	44440,46112
	44440,46112
	44440,46112

	9
	Амортизация основных фондов
	т.р
	1776,10
	1776,10
	1776,10
	1776,10
	1776,10

	10
	Накладные расходы
	т.р
	15638,89
	15638,89
	15638,89
	15638,89
	15638,89

	10,1
	Камунальные платежи: Канализация, водоснабжение, отопление, освещение
	т.р
	1038,42
	1038,42
	1038,42
	1038,42
	1038,42

	
	
	
	
	
	
	
	

	 
	Аренда
	т.р
	1584,00
	1584,00
	1584,00
	1584,00
	1584,00

	10,2
	Канцелярские, телефонные, камандировочные
	т.р
	492,59
	492,59
	492,59
	492,59
	492,59

	10,3
	Реклама
	т.р
	300,00
	300,00
	300,00
	300,00
	300,00

	10,4
	Прочие: МБП+горючее легк. Автомобиля
	т.р
	351,15
	351,15
	351,15
	351,15
	351,15

	10,5
	Фонд заработной платы
	 
	8400,00
	8400,00
	8400,00
	8400,00
	8400,00

	 
	ИТР
	т.р
	8400,00
	8400,00
	8400,00
	8400,00
	8400,00

	10,6
	Отчисления на социальные нужды 40% от ФЗП
	 
	3360,00
	3360,00
	3360,00
	3360,00
	3360,00

	 
	Фонд защиты населения 35% ФЗП
	 
	2940,00
	2940,00
	2940,00
	2940,00
	2940,00

	 
	Единичный платеж 5% ФЗП
	 
	420,00
	420,00
	420,00
	420,00
	420,00

	10,7
	Налоги включаемые в себестоимость, в т.ч.:
	т.р
	112,73
	112,73
	112,73
	112,73
	112,73

	 
	Земельный
	т.р
	112,73
	112,73
	112,73
	112,73
	112,73

	 
	Экологический
	т.р
	-
	 
	 
	 
	 

	 
	ИТОГО постоянные расходы
	 
	17414,99
	17414,99
	17414,99
	17414,99
	17414,99

	11
	Проценты за кредит
	т.р
	2464,15
	947,75
	-
	-
	-

	12
	Итого себестоимость
	т.р
	38925,05
	56454,56
	61855,45
	61855,45
	61855,45

	13
	Инновационный фонд
	 
	97,31
	141,1364028
	154,638621
	154,638621
	154,638621

	14
	Полная себестоимость
	т.р
	39022,36
	56595,70
	62010,09
	62010,09
	62010,09



[image: image35.wmf]на ед.

всего

на ед.

всего

на ед.

всего

на ед.

всего

на ед.

всего

Кол-во (тыс.шт)

Переменные 

расходы

12,70

19045,91

12,70

38091,82

12,70

44440,46

12,70

44440,46

12,70

44440,46

Постоянные 

расходы

11,61

17414,99

5,80

17414,99

4,98

17414,99

4,98

17414,99

4,98

17414,99

% за кредит

1,64

2464,15

0,32

947,75

-

-

-

-

-

-

ИТОГО

25,95

38925,05

18,82

56454,56

17,67

61855,45

17,67

61855,45

17,67

61855,45

Иновационный ф.

0,065

97,31

0,05

141,14

0,04

154,64

0,04

154,64

0,04

154,64

Полная 

себестоимость

26,01

39022,36

18,87

56595,70

17,72

62010,09

17,72

62010,09

17,72

62010,09

Прибыль 30%

33,82

24,52

23,03

23,03

23,03

Местный 2,5%

0,87

0,63

0,59

0,59

0,59

Республ. 2%

0,71

0,51

0,48

0,48

0,48

Итого Цена без НДС

35,39

25,67

24,10

24,10

24,10

С НДС

42,47

30,80

28,93

28,93

28,93

3500

Расчет цены 1 м2 плитки

Укрупненный расчет себестоимости

1500

3000

3500

3500

Наименование

Годы

2003

2004

2005

2006

2007



Табл.33  Поток реальных денег от производственной деятельности предприятия

[image: image36.wmf]№ 

п/п

Показатели

Ед. 

изм.

2003

2004

2005

2006

2007

1

Объем продаж

тыс. 

шт

1500

3000

3500

3500

3500

2

Цена изделия

т.р.

42,47

30,80

28,93

28,93

28,93

3

Выручка (стр1 * стр2)

т.р.

63 709,98

92 401,14

101 240,96

101 240,96

101 240,96

4

Косвенные налоги

т.р.

12 980,91

18 826,73

20 627,85

20 627,85

20 627,85

5

Выручка без налогов (стр3-стр4)

т.р.

50 729,07

73 574,41

80 613,11

80 613,11

80 613,11

6

Полная себестоимость

т.р.

36 558,21

55 647,95

62 010,09

62 010,09

62 010,09

в том числе 

Переменные затраты

т.р.

19 045,91

38 091,82

44 440,46

44 440,46

44 440,46

Постоянные затраты

т.р.

17 414,99

17 414,99

17 414,99

17 414,99

17 414,99

7

Проценты по кредиту (таб.7)

т.р.

2 464,15

947,75

-

-

-

8

Себестоимость с % по кредиту 

(стр6+стр7)

т.р.

39 022,36

56 595,70

62 010,09

62 010,09

62 010,09

9

Внереализационные расходы

т.р.

-

-

-

-

-

10

Налоги оносимые на  

себестоимость (Расчет)

т.р.

6 892,73

10 732,73

12 012,73

12 012,73

12 012,73

11

Балансовая прибыль (5-8)

т.р.

11 706,71

16 978,71

18 603,03

18 603,03

18 603,03

12

Налоги из прибыли (Расчет)

т.р.

3 468,96

4 911,49

5 339,97

5 316,89

5 293,81

13

Чистая прибыль (11-12)

т.р.

8 237,75

12 067,22

13 263,06

13 286,14

13 309,22

14

Амортизация зданий (Расчет)

т.р.

55,60

55,60

55,60

55,60

55,60

15

Амортизация оборудования (Р)

т.р.

1 720,50

1 720,50

1 720,50

1 720,50

1 720,50

16

Амортизационные отчисления

т.р.

1 776,10

1 776,10

1 776,10

1 776,10

1 776,10

17

Чистая прибыль от производства 

(стр13+стр16)

т.р.

10 013,85

13 843,31

15 039,15

15 062,23

15 085,32


Примечание: Расчет Цены 1п.м. изделия  - приложение 2.

Табл.34  Расчет чистого приведенного дохода


[image: image37.wmf]№ 

п/п

Наименование

2003

2004

2005

2006

2007

1

Приток (денег)

+28970

+13843

+15039

+15062

+15085

1.1.

Чистый приток от пр-ва

10013,85

13843,31

15039,15

15062,23

15085,32

1.2.

Полученный кредит

+15164

+

+

+

+

Собственный капитал 

+3792

2.

Отток денег

-

-7582

-7582

-

-

2.1.

Инвестиции

-

2.2.

Погашение кредита

-

-7582

-7582

-

-

2.3.

Процент дисконта (30%)

0,3

0,3

0,3

0,3

0,3

2.4.

Коэффициент приведения по 

времени

1

0,77

0,59

0,46

0,35

3.

Приведенный доход

28969,85

8131,58

12639,24

32743,99

43100,90

4.

Чистый приведенный доход

28969,85

37101,42

49740,66

82484,65

125585,55


Табл.35  Расчет рентабельности производственной деятельности предприятия


[image: image38.wmf]№ п/п

Показатели

2003

2004

2005

2006

2007

1

Себестоимость

36558,2

55647,9

62010,1

62010,1

62010,1

2

Прибыль балансовая

11706,7

16978,7

18603,0

18603,0

18603,0

3

Прибыль чистая

8237,8

12067,2

13263,1

13286,1

13309,2

4

Рентабельность 

продукции, %

32,0%

30,5%

30,0%

30,0%

30,0%

5

Рентабильность продаж, 

%

22,5%

21,7%

21,4%

21,4%

21,5%


Табл.36 Поток реальных денег по всем видам деятельности предприятия

[image: image39.wmf]№ 

п/п

Показатели

2003

2004

2005

2006

2007

1

Инвестиционная деятельность

-3792

-

-

-

-

2

Производственная 

деятельность

10 013,85

13 843,31

15 039,15

15 062,23

15 085,32

3

Финансовая деятельность

+15164

-7582

-7582

-

-

4

Cash Flow

+21386

6261,31

7457,15

15062,23

15085,32

5

Накопленные средства

21385,85

27647,16

35104,31

50166,54

65251,86


Приложение 2.

Расчет цены реализации:

См. таблицу Укрупненный расчет себестоимости
Налоги, относимые на  с/с продукции.

1. Единый платеж чрезвычайного налога и фонда занятости;

2. Земельный налог - расчет;

3. Экологический налог - расчет;

4. Фонд социальной защиты населения 35% от ФОТ.


[image: image40.wmf]2003

2004

2005

2006

2007

ФОТ

18000

27600

27600

27600

27600

900

1380

1380

1380

1380

6300

9660

9660

9660

9660

112,73

112,73

112,73

112,73

112,73

-

-

-

-

-

91,40

139,12

155,03

155,03

155,03

25291,40

38779,12

38795,03

38795,03

38795,03

Инновационный 

фонд

0,25% от Себестоимости

Итого налогов





Земельный

15.331т.р.за 1гектар

Экологический

Расчет в зависимости от кол-ва  вредных отходов





Единый платеж

ФОТ

×0,05

Соцстрах

ФОТ

×0,35
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